G

¢QUE SON LOS LEADS? govirtual

Los leads son los potenciales compradores
de autos que han mostrado suficiente
interés en tus modalos y tu concesionaria
como para compartirte sus datos perso-
nales.

Son importantes porque a partir de ese
primer contacto podrds guiar al lead a
través del funnel de ventas.

¢COMO GENERAR LEADS?

Para convertir a los visitantes de tu sitio web en leads debes
implementar al menos una de |as siguientes estrategias de
marketing digital.

Focaliza tus esfuerzos de
r promocion en tu buyer
) persona o cliente ideal, aguel
*5 que puede estar interesado
n en lo que ofreces como
marca y concesionaricl.

Promueve tu agencia
automotriz mediante
anuncios en internet y
publicaciones en tus
cuentas de redes sociales.
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Crear contenido de valor
para el usuario, el cual se

define como la informaocion " Utilizar formatos de
que sea til y relevante para (| suscripcion o para la

el comprador potencial de § descarga o acceso o
autos dependiendo en la ) n_ contenido especifico y
etapa del funnel de ventas en pertinente para el pros-

que se encuentre. pecto.

¢COMO CONVERTIR LEADS EN CLIENTES?




